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Quem € a RuPaul?



Quem é&?

Drag Queen mais
bem sucedida dos
FEUA. Transforma o
comum em algo




RuPaul no Grupo ZAP
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Imobiliaria
Feliz

O Naka deixou para tras a
carreira de engenheiro de
dados e foi empreender
no mercado imobiliario
de Recife, vendendo
apartamentos em Boa
Viagem




Desempenho

Informacoes

Nos ultimos 30 dias 10092019 A 10/10/2019

no Canal Pro 25 1578 - 42

Visualizagdo de anuncios Mensagens de contato Exibicoes de telefone
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N&o seria — se
a Imobiliaria Feliz

soubesse como esta
posicionada No
mercado de venda de
apartamentos em Boa
Viagem?



Através de um indice de
performance,
poderiamos trazer o
insight sobre onde a
Imobiliaria Feliz est3
pior, igual ou melhor
gue a concorréncia.
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A RuPaul ¢ a
plataforma que
gera o Relatorio
de Desempenho
do Grupo ZAP



RuPaul & Arquitetura
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~390 GB

Dados de Anuncios por Més



Precisavamos de uma
arguitetura que
conseguisse realizar
transformacoes nos
Nossos dados, trazendo
analises fantasticas para
NOSSOS anunciantes.






Alaska Sasha




Processa Gera os

os dados PDFs

do Data com as
Lake analises




RuPaul & Alaska



Alaska

Criacao da tabela aregada de listings com os leads do periodo

Inicio automatico
todo dia "X"

Enviar script de criacao da
tabela para o Livy/Spark

Inicio manual

<Jabela criadas corretamente

para 0 SQS

Enviar publisher_id

Verificar log Alaska

Enviar script para o Livy/Spark
que faz criacao e o envio dos
DataFrames para SQS da Sasha

Mensagens estao no SQS

Notificar Canal

Verificar log Alaska
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Relatério Mensal de Desempenho - 11/2017

‘Z a p Quality Iméveis Sp

pPro

22/12/2017 15:43

Ofertas e Contatos nos Ultimos 6 Meses

ESTE GRAFICO CONTEM:
Informacgdes dos resultados gerados nos ultimos meses.

COMO ANALISAR ESTE GRAFICO:
A coluna/barra corresponde aos contatos gerados pelo internauta em suas ofertas.
A linha corresponde a média de ofertas veiculadas pela imobiliaria no portal.

QUAL CONCLUSAO PODEMOS TIRAR DESTE GRAFICO:

Acompanhar a média de oferta inserida em cada més, com o numero de contatos recebidos no
mesmo periodo.
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* Estimativa de ligagbes recebidas com base em estatisticas do servico ZAP Fone




Quais eram os

Escalavel

Facil de alterar

Suporte de Data
Platform
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Branch: master~ Squad-canalpro / data / reports / performance_analysis / poc / pseudo-kafka / Find file
POC1ipynb

Copy path

3 menubie Fix filename references and store data using %store 1f96acé on Jun 24, 2018

1 contributor

1149 lines (1148 sloc) 336 KB P /E Raw | Blame | History | ) & B I a n d a s pa | a

In [1]: import matplotlib
import numpy as np

import pandas as pd
pd.set_option('display.max_columns', 500)
pd.set_option('float format', '{:f}'.format)

get_ipython().magic( 'matplotlib inline’)

Objetivo

Temos por objetivo entender se temos ficiente e para o desenho do relatério de Andlise de
Desempenho proposto pelo Robin neste arquivo.

Qual a ideia do relatério?

« Os andncios ativos no dia x do anunciante tal tiveram esse tanto de leads para o periodo y;
« Para cada agrupamento {grupo 1, 2, 3} temos um trio de informagdes:

= Distribuigdo da Carteira;

= Andlise da Concorréncia;

= Parking lot: Perfil médio da concorréncia;
« Top 15 bairros da cidade de atuagdo.

Grupos
(Nivel 1, Nivel 2, Nivel 3)
« Nivel 1: Venda, locagdo, ambos
« Nivel 2: Comercial, residencial
« Nivel 3: Verticais (casa) e horizontalis (resto)
Estamos pensando em escolher apenas uma combinagdo para grupo foco.
Localizagdo
(Estado, Cidade, Bairro)

Relagdo oferta e demanda

Basicamente, fazemos para cada a da i de leads recebida no periodo dividio pelo total de dias
ativos

In [3]: store -r df

df.head()
out3gs cliente._ cliente or
2018-03-28
0(57750.000000 | 3092630 Manoel Santos Pereira | b2c 17953191 15:27:00.690 Residencial
1|57750.000000 | 3092630 Manoel Santos Pereira | b2c 17743996 301810:17‘230 Residencial




Paradigma
ntralizado
os Dados



: Ju pyte r rupaul_main_data_analysis Last Checkpoint: 11/05/2018 (unsaved changes) p Logout = Control Panel

File Edit View Insert Cell Kernel Help Trusted ¢ |Python3 o
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In [3]: Iimport findspark
findspark.init()

Adapt

from pyspark.sql import functions as fn
from pyspark.sql.types import LongType, BooleanType

[ J
START DATE = "2018-09-01"
END_DATE = "2018-09-30"
TABLE_NAME = "advertiser advisor.rd {} {}" \

.format (START DATE, END_DATE) \
.replace("-", " ")

v para Py

##### start - spark.py
from pyspark.sql import SparkSession

def create_spark context(name, cores="8", memory="16G", timeout="10000", J u p

hive=" %
spark= ")s

return SparkSession.builder \
.appName (name) \
.master(spark) \
.config("spark.cores.max", cores) \
.config("spark.executor.memory", memory) \
.config("spark.sql.broadcastTimeout", timeout) \
.config("hive.metastore.uris", hive) \
.config( 'spark.hadoop.mapreduce.fileoutputcommitter.algorithm.version',
Y22) N
.config( 'spark.hadoop.mapreduce.fileoutputcommitter.cleanup-failures.ignored',







e O gueéoSpark
Submit?

e Por gque optamos

: em usa-lo ao inves
Submit do meu scriptoso?

local

Spark

e Dados trafegando
do cluster para a
mMinha maguina.




Spark

Submit
no k8s

Colocar o spark-submit no
K8s significaria perder
laténcia de rede.

Dockerizacao estava
Impossivel.

Mas precisavamos muito
para conseguir fazer um
teste de stress de todos os
Nossos dados.



e Livy-Sparkvs Spark Submit

e API rest para subir os
pythinho pro Spark

e Nao precisariamaos Nos
preocupar mais com a
configuracao de deploy pra
usar spark-submit e afins,
apenas chamamos a AP|
deles







Alaska

Criacao da tabela aregada de listings com os leads do periodo

Inicio automatico
todo dia "X"

Enviar script de criacao da
tabela para o Livy/Spark

Inicio manual

<Jabela criadas corretamente

para 0 SQS

Enviar publisher_id

Verificar log Alaska

Enviar script para o Livy/Spark
que faz criacao e o envio dos
DataFrames para SQS da Sasha

Mensagens estao no SQS

Notificar Canal

Verificar log Alaska




O que o RuPaul entrega®



canal prc

Ol4a, Imobiliaria Feliz

Vocé esta recebendo o seu relatério de desempenho
referente a Fevereiro de 2019

Nele vocé encontrara informagdes precisas para analisar sua
performance, saber quais sao seus pontos fortes e as
oportunidades de crescimento.

Veja o relatério

Abragos,
Equipe Grupo ZAP

E-mail parao
anunciante
O seu re




grupo zAp

Relatorio de Desempenho

JUL 2019

O Relatério de desempenho € um documento que retne informagdes importantes
que ajudardo na analise da performance dos seus andncios. Ira trazer mais clareza
sobre seus pontos fortes e, assim, apresentar novas oportunidades de
crescimento. Reserve um tempo para analisa-lo, e, se surgirem duvidas, ou

feedbacks, fale com a gente.



Analise de desempenho

Como interpretar?

Podemos interpretar os graficos da sessdo de desempenho de
duas maneiras diferentes. A primeira interpretacdo da uma
perspectiva sobre a sua concorréncia: No portal o seu
desempenho esta melhor, pior ou igual ao desempenho geral?

A segunda interpretacdo esta voltada para a comparacao entre
regides, tipologias e faixas de preco: Qual bairro esta
performando melhor? E quanto ao total de dormitérios? E assim
por diante.

Como é calculado o desempenho?

O desempenho é um indice criado para permitir que vocé avalie e
analise a performance de suas ofertas no portal. Para calcular esse
indicador, sdo consideradas trés informacées:

1. Total de contatos recebidos (mensagens, telefonemas,
exibicoes de telefone)

2. Quantidade de ofertas publicadas

3. Quanto tempo essas ofertas ficaram ativas

Com base nesses fatores, geramos um indice que indica o retorno que
vocé obteve com os anuncios publicados no periodo. A partir destes
Como é definida a sua concorréncia? insights uma anélise mais detalhada deveré ser feita para uma maior

compreensao do comportamento apresentado.
A sua concorréncia é composta por todos os anunciantes do

portal, com ofertas nos bairros que vocé atende, no mesmo
negocio (venda e/ou aluguel) e com os mesmos tipos de imoveis
(apartamento, casa, terreno) que vocé trabalha.

grupO ZAP  RELATORIO DE DESEMPENHO | JUL 2019



Bairros em que vocé atua

Veja em quais bairros vocé esta indo bem e em quais ha potencial para crescimento.

A analise estd limitada a, no maximo, 15 bairros que vocé tem maior quantidade de imoéveis e melhor desempenho.
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Valor da locacao

Descubra quais sdo as faixas de valor de aluguel que seus anuncios
tém o melhor desempenho e identifique oportunidades para ajustar
suas campanhas.
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~1 hora

Processamento da Alaska



Qual arelagdo de PDFs gerados pelo io de D penho?

= RUPAUL

This question is written in SQL.

VISUALIZATION
B Table v ¥

advertiser_id
9aa47444-e7b3-92be-b2e8-9413ce70a69c
9cb511dd-913c-4a0d-3805-99e3375f5e8a
4e2c1290-05df-509e-f97a-8b51e1ealcOa
75381ff5-5e6a-3962-1422-533250adfde?
a0b7bbca-7503-23e0-11b2-e11a70b3a121
5d52f862-ba33-20a8-8329-cdB86070e3f7e
daddedbc-9aed-6a87-92d1-652b2acab683
93680c01-f456-dbbe-cc17-c776d2e825a5
2cbdb801-b147-733e-f709-0cf39821e628

656ef420-736f-13c7-94c8-d09bec293b69

Rolatdr:

9 1D DO ANUNCIANTE

business_name

SHIRLEY ROSANA FERREIRA

MORATA NEGOCIOS IMOBILIARIOS LTDA

BENS DE RAIZ IMOVEIS

MASUDA CORRETORA DE IMOVEIS

ANDERSON VICENTE DA SILVA

MARIO TAKEO HIRABAE

FLORISVALDO DE SOUZA SALVIONE

JOSE VALDINEIS LOPES PINHEIRO

MURILLO NIERO DAS NEVES

LUIZ FERNANDO DO PRADO BRANDAO

PDFs para os
Nossos usuarios de

Relacionamento

start_date

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

2019-08-01

portal col4
https:// .com/ga-advisor-sauron/rupaul /08
https://s3. com/qa-advisor-sauron/rupaul/08-
ZAP https://s3.amazonaws.com/qa-advisor-sauron/rupaul/08
https://s3. com/qa-advisor-sauron/rupaul/08
https://s3.amazor com/qa-advisor-sauron/rupaul/08
https://s com/qga-advisor-sauron/rupaul/08
ZAP https://s3.amazonaws.com/qa-advisor-sauron/rupaul/08-

com/qa-advisor-sauron/rupaul /08

https://s3.am, com/qa-advisor-sauron/rupaul/08

httpsi//s3. com/qa-advisor-sauron/rupaul/08

C' Refresh

19/92a47444-e7b3-92be-b2e8-9413ce70a69c.pdf
19/9cb511dd-913c-4a0d-3805-99e3375f5e8a.pdf
19/4e2c1290-05df-509e-f97a-8b5 1elealcOa.pdf
19/75381ff5-5e6a-3962-1422-533250adfde9.pdf
19/a0b7bbca-7503-23e0-11b2-€11a70b3a121.pdf
19/5d52f862-ba33-20a8-8329-cd86070e3f7e.pdf
19/dad4edbc-9aed-6a87-92d1-652b2acab683.pdf
19/93680c01-f456-dbbe-cc17-c776d2e825a5.pdf
19/2cbdb801-b147-733e-f709-0cf39821e628.pdf

19/656ef420-736f-13c7-94c8-d0%bec293b69.pdf




+90%

Usuarios cadastrados no Metabase aumentaram de 138 para 263



Q Search...

New question

DATA

Dados para o Relatério de Desempenho

VISUALIZATION

H Table v 3

ID do Anunciante

006aefaa-6616-6acé-ae31
006aefaa-6616-6acb-ae31:
006aefaa-6616-6acé-ae31:
006aefaa-6616-6ac6-ae31

006aefaa-6616-6ac6-ae31-90aaefdeaede

006aef:

6616-6acb-ae31-

006aefaa-6616-6ac6-ae31-90aaefdeaede

006aef:

6616-6ac6-ae31

006aefaa-6616-6ac6-ae31-90aaefdeaede

006aef:

6616-6ac6-ae31

006aefaa-6616-6ac6-ae31-90aaefdeaede

006aef:

-6616-6ac6-ae31

006aefaa-6616-6ac6-ae31-90aaefdeaede

006aef:

-6616-6ac6-ae31

006aef:

616-6acé-ae31-

03912fe5-c077-2ea2-a6d0-9b29475fac...

FILTERED BY

Razao Social

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

TOMMY CARLOS DE ALMEIDA VASCONCELOS

PAMELA ANDRADE LOURENCO PEREDA

VIEW

Raw data

Tipo da Transacio

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

Venda

GROUPED BY

Cidade

GUARULHOS

GUARULHOS

SANTA ISABEL

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

GUARULHOS

SAO PAULO

C' Refresh

Numero de Quartos
2quartos
2quartos
Nenhum quarto
3 quartos
2quartos
2quartos
2quartos
2quartos
2quartos
2quartos
2quartos
3quartos
2quartos
3quartos
2quartos

2quartos

Tipo do Imével

Apartamento

Apartamento

Lote Terreno Residencial

Casa

Apartamento

Casa

Apartamento

Apartamento

Apartamento

Apartamento

Condominio Residencial

Apartamento

Apartamento

Apartamento

Apartamento

Apartamento

CNPJ/CPF E-mail

21692531816  boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 imobiliari il.com
21692531816  bosc imobiliario@gmail.com
21692531816  bosc imobiliari il.com
21692531816  boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 imobiliario@gmail.com
21692531816 boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 imobiliari il.com
21692531816 boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 imobiliari il.com
21692531816  boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816 imobiliari il.com
21692531816  boscoconsultorimobiliario@gmail.com
21692531816  bosc imobiliari il.com

77 is.com.br

Total de Leads

save B W

B Showingfirst2000rows

Leads de Ligacio Leads de Mensagerr

0 4
0 C
0 g
[ C
0 t
[ C
0 C
[ C
0 C
[ Z




Qual o total de leads agrupado por més e tipo de imével filtrado por anunciante?
= LEADS [NEW]

7 X B 9 [ 1

This questioniswritteninSQL. | @ 1D do Anunciante OPENEDITOR ™

VISUALIZATION

al Bar v ¥ C' Refresh Al

Apartamentc @ Casa @ Chicara @ Cobertur: ® C ® C ci. ® Edificio Residenci: @ Flat @ Galpio Comerciz ® GranjaComerci: ® Imével Comerci: ® Kitnet @ LojaComercia @ Lote Te C i @ Lote @ PontoComerci:  PrédioComerci: @ SalaComercia ® Sobrado ®

100%

January. 2019 February, 2019 March, 2019 April, 2019 May, 2019 June, 2019 July, 2019 August, 2019
start_date




Relatério de Desempenho

JUL 2019

cSes importantes

er mais clarezz




RuPaul + Data Platform






~800T/més



Arquitetura Efémera de Spark
com Livy no Kubernetes






Livy

Spark
Context

Spark
Context

Kubernetes

Executor

Executor



'kind": "pyspark”,

‘name’: rupaul’,
‘driverMemory" : "1G",
"executorCores": 7,
"'executorMemory": "50G",
‘'numExecutors”; 5




{
‘code’ . 'df = spark.sql(s
df.write.(s3a://d




Métricas Para o Usuario



16:33:00 16:33:30 16:34:00 16:34:30 16:35:00 16:35:30 16:36:00 16:36:30 16:37:00 16:37:30

== rupaul-1570735600135-exec-1 == rupaul-1570735600383-exec-2 == rupaul-1570735600450-exec-3 == rupaul-1570735600514-exec-4
== rupaul-1570735600565-exec-5




Memory

60.000 GB

50.000 GB

40.000 GB

30.000 GB

20.000 GB

10.000 GB

0kB
16:33:30  16:34:00 16:34:30  16:35:00 16:35:30  16:36:00 16:36:30  16:37:00 16:37:30  16:38:00

== rupaul-1570735600135-exec-1 == rupaul-1570735600383-exec-2 == rupaul-1570735600450-exec-3 == rupaul-1570735600514-exec-4
== rupaul-1570735600565-exec-5

. |




Node Disk Space AVAILABLE Node Disk Space AVAILABLE

46.566129 GiB

Metric v Total

37.252903GiB

rupaul-1570735600565-exec-5 16.37 GiB
y rupaul-1570735600514-exec-4 16.60 GiB
27.939677 GiB
rupaul-1570735600450-exec-3 15.47 GiB
18.626451 GiB
rupaul-1570735600383-exec-2 17.16 GiB
9313226 GIB rupaul-1570735600135-exec-1 17.97 GiB
0B

16:32 16:33 16:34 16:35 16:36



Vantagens



Remover concorréncia entre jobs
Nao ter um cluster de pé 24/7
Clusters em namespaces diferentes
Spot Instances

Gerenciar job spark via api REST



Desvantagens



e Suporta apenas 10 drivers concorrentes

e Nao controla duplicacao de contextos



Stack Data Platform
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Thanks!






