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Centro de Inovação que 
utiliza Design e Tecnologia 
da Comunicação e 
Informação para resolver 
problemas complexos de um 
mercado muito diverso.

Em torno de 650 
colaboradores espalhados 
em alguns estados do país.

CESAR



Com a Transformação 
Digital o

Número de Pré-vendas 
Relacionadas a Cloud 
Aumentou



2018

$182.4 
Valor em bilhões

2019

$214,3
Aumento em 17,5%

2020

$249,8

2021

$289,1

2022

$331,2
crescimento de serviços de 
nuvem em 3x  o crescimento 
dos serviços gerais de TI

Previsão de Crescimento - Gartner 2019



OK, Mas o Que Tem 
Haver com

O Mito da Caverna 
de Platão





Como o Cliente Utilizará 
a Cloud? 

Seu Core Justifica uma 
Estratégia Específica?





A Influência da 
Provedora de Cloud 
Impacto das Decisões a 
Médio e Longo Prazo





Decisões com base na 
experiência de outras empresas

Um dos nossos times 
da califórnia adotou 
AWS greengrass e 
quero que nosso 
projeto siga o mesmo 
caminho. 

Multinacional com experiência 
em AWS

Uma empresa muito 
grande me falou para 
utilizar esta engine de 
regras. Com eles 
resolveu o problema de 
performance. 

Já migrou para Cloud, mas 
utiliza apenas como IaaS

Quero algo como a 
solução da empresa X. 
Preciso que a solução 
atenda 3 milhões de 
conexões persistêntes 
e concorrentes.

Produtor de Hardware entrando 
no mercado

Caso 1 Caso 2 Caso 3



Caso 1 - Infraestrutura Monolítica



Caso 2 - MVP vs Produto



Caso 3 - Limitação AWS IoT/Lambda

Cold Lambda

IoT Core Limits

GreenGrass Scale



Estratégia de 
Micro Serviços



Fonte: Dzone - https://dzone.com/articles/what-are-microservices-actually



Custo de Migração e a 
Relação Direta com 
Vendor Lock-in



Custo de Migração para Nuvem

Custo de reversão

Custo de Solução

Custo de Utilização

Acoplamento de Vendor lock-in



Custo de Migração entre Provedores 

Serviço Equivalente

Vendor Lock-in Refatoração



Estratégia para MVP com Vendor Lock-in



Estratégia para MVP sem Vendor Lock-in



Como Mitigar Riscos de

Vendor Lock-in?



Alinhar com Cliente Mitigação vs Tempo

Hexagonal

Priorizar Soluções Open Source

Arquitetura Desacoplada





Case OpenSource que 
Dentre Outras Coisas   
Trata Vendor Lock-in 



KNOT

NÃO é mais uma plataforma IoT.

É SIM uma meta-plataforma que colabora na 
interoperabilidade de soluções IoT.



KNOT



KNOT



KNOT - Venha Colaborar

Documentação: 
http://bit.ly/knotdocumentation

Código Fonte: http://bit.ly/knotsource
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